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сергей филиппов
ПОРТФОЛИО БИЗНЕС-ТРЕНЕРА

стр.

стр.

стр.

стр.  

02
03
04
06

позиционирование

Бизнес-консультант,  бизнес-тренер, генеральный директор группы 
компаний Vertex. Автор книг. Автор более 90 тренинговых программ.

15 лет в продажах, 11 лет в бизнес-обучении, 10 лет в управлении. 
Провел более 600 тренингов для более 7000 менеджеров из 350 ком-
паний. Разработал более 90 тренинговых програм.

Миссия —  повышение уровня культуры и доходности бизнеса за счет 
совершенствования личных качеств каждого отдельного человека. 

Знания, полученные на тренингах, помогли зарабатывать больше 
таким компаниям, как Coca-Cola, Metro International, AVIS, Ростелеком, 
«Сбербанк», «Газпром-нефть», «Балтийский Лизинг», «Северен-Теле-
ком», «Капитал-полис», «Альянс» и многим другим. 

факты

личность и образ

партнеры и клиенты
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позиционирование
Сергей Филиппов —  бизнес-консультант, бизнес-тренер, гене-

ральный директор группы компаний Vertex и IMBA USA (International 
Management and Business Academy). 

Автор бестселлеров «Продажи вверх! Методика Sales 3.0» и 
«Команда чемпионов продаж». 

Автор более 90 тренинговых программ по направлениям: актив-
ные продажи, переговоры, управление, тайм-менеджмент.
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факты
БиЗнеС-ТРенеР СеРГей ФиЛиППов широко известен в  дело-

вых кругах Северо-Западного региона благодаря результативности 
своих обучающих программ. Личный РеКоРд одного из участников 
тренинга после обучения — рост продаж с 1 млн до 9,5 млн рублей 
за месяц. доСТижение в КоРПоРАТивных ПРодАжАх —  рост 
с 1 млрд до 3,2 млрд рублей за полгода. 

Результативность методик обучения Сергея Филиппова обуслов-
лена богатым личным и профессиональным опытом: более 15 ЛеТ 
в продажах, 11 ЛеТ в бизнес-обучении, 10 ЛеТ в  управлении. Сум-
марно за годы своей работы Сергей провел более 600 ТРенинГов 
для более 7000 МенеджеРов из 350 КРуПных КоМПАний России 
и мира.

Благодаря особой манере подачи материала участники тренинга 
ЛеГКо уСвАивАюТ информацию и сразу оТТАчивАюТ ЗнАния на 
практике, поэтому готовы применять их в своей работе неЗАМедЛи-
ТеЛьно. Для тренингов Сергея характерны максимальная честность, 
ПРоСТоТА оБъяСнения СЛожных явЛений, хороший юмор и 
конкретика. Обучение у Филиппова подходит для людей, которые не 
привыкли тратить время впустую, желают доСТичь БоЛьшеГо и 
готовы работать над собой.{ }
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личность тренера
СеРГей ФиЛиППов — креативный и прогрессивный бизнесмен, 

способный удивить остротой мысли и рациональностью идей как 
участников тренинга, так и деловых партнеров, сотрудников и жур-
налистов. 

Сергей считает своей жизненной миссией —  Повышение 
уРовня КуЛьТуРы и доходноСТи БиЗнеСА за счет совершен-
ствования личных качеств каждого отдельного человека. 

Сергей закончил Физико-механический факультет Санкт-Петер-
бургского Технического университета. Имеет опыт научной деятель-
ности в ЦНИИ Робототехники и Технической кибернетики.

Свою КАРьеРу в продажах Сергей начал с должности менед-
жера отдела внешних продаж в транспортной компании «РАТЭК». 
Через три года принял приглашение сотрудничества от компании 
«Мастер-Сервис», занимающейся продажей измерительного обору-
дования. В последствие быстрого роста личных показателей эффек-
тивности, Сергей перешел в компанию «Росмарк-Сталь» на должность 
руководителя проектов по продаже технологического оборудования 
и инструмента на заводы и предприятия РФ, где заключил несколько 
многомиллионных сделок.
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личность тренера
ПеРвые шАГи БиЗнеС-ТРенеРА Сергей осуществил еще в каче-

стве менеджера по продажам. Он проводил корпоративное обуче-
ние продажам для своих коллег из регионов и филиалов. 

Когда интенсивный рост показателей продаж менеджеров под-
твердил эффективность методик, Сергей организовал неСКоЛьКо 
АвТоРСКих ТРенинГов за пределами своих компаний. Отзывы о 
первых тренингах вызвали обширный резонанс в бизнес-среде и 
привели к высокому спросу на обучение.

В 2006 году Сергей основал консалтинговую КоМПАнию Vertex 
(www.vertexglobal.ru), создал крепкую команду профессионалов, кото-
рая поддерживает и помогает ему воплощать свои идеи в жизнь. 
Сегодня Vertex оказывает комплекс услуг дЛя Решения ЗАдАч БиЗ-
неСА в направлениях: 

• обучение,
• бизнес-аналитика,
• подбор персонала,
• производство корпоративного видео,
• персональный коучинг.

Личностью и профессиональной деятельностью Сергея Филип-
пова интересуются журналисты таких изданий, как журнал ChIef 
tIMe, журнал «ЭКСПеРТ СевеРо-ЗАПАд», журнал «уПРАвЛение БиЗ-
неСоМ», газета «КоММеРСАнТ» и другие.
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партнеры и клиенты
Знания, полученные на тренингах Сергея Филиппова, помогли 

зарабатывать больше таким компаниям, как:

ОБОИ-ЮГ
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Тренинги Сергея всегда яркие, запоминающиеся, легкие для восприятия 
и очень эффективные по содержательной наполненности. 
С.Ю. Торопова о тренинге для ОАО “Газпром газораспределение”

Тренинги Сергея Филиппова принесли ощутимую, выражаемую 
в росте объемов продаж, пользу даже такой искушенной и высокопрофес-
сиональной службе, как наша. Позитивная энергия и максимальная прак-
тичность —  вот лозунг компании «Вертекс».

Григорий Матыжев, гендиректор Metro-Петербург, лауреат нацио-
нальной премии Медиаменеджер-2012

Моё мнение о тренингах Вертекс? Это 57 профессиональных граней 
моего salesforce! Сергей Филиппов —  искусная оправа коучинга для моих 
менеджеров. Результат? Двукратный ежегодный прирост продаж с 2010 
г. по сегодняшний момент. Сомневаетесь? Пока вы думаете, мы зараба-
тываем и ваши деньги! Спасибо, Сергей! 

Юрий Голиков, директор по развитию бизнеса с федеральными роз-
ничными сетями, Finch Industrial Tools Russia, Торговый Дом “FIT”

Наша компания с благодарностью отмечает как организационные 
таланты Сергея, так и его компетентность, и профессионализм как 
тренера, работающего на результат.

Сергей Киселев, генеральный директор, управляющий партнёр, 
Рекламное агентство IQ

Сергей Филиппов — харизматичный профессионал, интеллектуаль-
ный, яркий тренер. Мы благодарны Сергею и планируем продолжать 
сотрудничество.

Наталья Бутомо, директор по управлению знаниями и коммуника-
циями, ЗАО «Кондитерское Объединение «Любимый Край»

Хотелось бы отдельно отметить проведенный в нашей компании 
тренинг «Активные продажи», пройдя его, мы получили больше, чем ожи-
дали. Для нас это были максимально эффективно вложенные средства.

Энвер Чарыев, управляющий ГК Эспрессо Итальяно RU

Тренинги Сергея Филиппова — это не просто ряд эффективных мето-
дик, это как волшебство, хочется вновь и вновь их посещать. Помните, 
как в том фильме «Области тьмы», когда человек, съедая одну таблетку, 
обнаруживал у себя сверхвозможности, так и здесь, как будто раздвига-
ются рамки сознания, хочется учиться новому, ставить и достигать 
новых целей, а главное — жить! 

Елена Гришкина, заместитель ген. директора ООО «ДЭКСТ», таможен-
ный брокер
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контакты
По вопросам сотрудничества обращайтесь по телефону 
или письменно.

8 (812) 645 79 29
trener@vertexglobal.ru 

www.VertexGlobal.ru


